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Rozhovor s maijitelkou firmy Dlouhoviaska

Nechci vydéelavat na nécim utrpeni

Absolventka ekonomicke fakulty Petra Valentova zacinala s podnikanim jiz pfii studiu. Malymi,
ale jistymi kricky se ji jen par let po ukon&eni vysoke Skoly podarilo vybudovat firmu o dva-
ceti zaméstnancich. Jeji Dlouhovlaska patii mezi nejvetsi kadernictvi v Cesku, ktera se speci-
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nejen z celého Ceska, ale i zahranici. Sv0j podnikatelsky Uspéch dokazala zurogit jesté jinak.
Z3C3la pomahat lidem po onkologické |eCbé, kterym zdarma vyrabi a vénuije paruky.

Jak se pfihodi, Ze se absolventka ekonomické
fakulty stane kadefnici?

Nahodou. Neméla jsem uplné jasno v tom, co chci

v zivoté délat, a protoze jsem méla dobré znamky, sla
jsme studovat gymnazium. Po ném m¢ zaujala nabidka
ekonomické fakulty, lakal mé marketing a nakonec
jsem vystudovala obor ekonomika a managment.
Behem studif jsem se nahodné dostala k prodluzovani
vlasu, které mé oslovilo natolik, Ze jsem si zaroven

se studiem vysoké skoly délala rekvalifika¢ni kurz na
kadefnici a absolvovala razné kurzy na prodluzovani
vlasi.

Co vas pfivedlo k napadu podnikat pravé v tomto
oboru?

Jednoho dne piisla spoluzacka do skoly s prodlouze-
nymi vlasy. Velmi meé to zaujalo, protoze v té dob¢ to
nebylo uplné bézné, moc se o tomto zplsobu Gpravy
vlast nevédélo. Natolik mé to nadchlo, Ze jsem si
sedla k internetu a hledala vsechny dostupné infor-
mace. Nakonec jsem uetfené penize za prospéchové
stipendium utratila za prodlouzen{ vlasu, abych tuto
metodu vyzkousela na vlastn{ kazi. S tim vyvstalo

mnoho dalsich otazek. Odkud se vlasy na prodluzo-
vani berou, jaka je presna technika? Cim dal vic mé
lakalo zkusit to také. Tak jsem hledala dalsi informace
a zacala chodit na kurzy.

vibec mé nenapadlo, Ze se mijednou
podari vybudovat velky prazsky salon

s dvaceti zamestnanci a fadou externich
pracovniky."

Jaké byly vase podnikatelské zacatky?

Kruacek po kracku. Neméla jsem nerealné plany ani
ocekavani. Postupné a pomalu jsem budovala svoji
klientelu, vytvafela zasoby vlast. Zacinala jsem tak,
ze jsem jezdila domu za zakaznicemi. V té dobé mé
vubec nenapadlo, Ze se mi jednou podafi vybudovat
velky prazsky salon s dvaceti zaméstnanci a fadou

externich pracovniki.

Jak se vam dafilo skloubit studium a zacatky pod-
nikani?
Jednoduché to samoziejmé nebylo. Ucila jsem se, tvofi-



la business plan, hledala prostory pro prvai provozovnu
v Praze, jezdila za zakaznicemi. Ale ze bych studia
zanechala, to mé ani jednou nenapadlo.

A dafi se vam v sou¢asném podnikani znalosti

z vysoké Skoly zuarocit?

Jednoznacné. Stale z toho, co jsem se na fakulté nauci-
la, dennodenné cerpam.

Jaky byl dalsi zlom ve vaS§em podnikani?

Ten nastal ve chvili, kdyz jsem si uvédomila, Ze vlasy
na prodluzovani nemusim kupovat jen od prazskych
obchodi, ve kterych nabizeli vlasy povétsinou z Asie,
ale mohu je ziskavat pfimo od zakaznikt. Jakmile jsem
se naucila stifhat, zacala jsem vlasy od zakaznika vyku-
povat. Byla jsem jedna z prvnich v Ceské republice, kdo
s jejich vykupem zacal. A podafilo se mi tento zptsob
zpropagovat natolik, az se lidé naucili, Ze se mohou

u nés nechat zadarmo ostithat, jesté za to dostanou
zaplaceno a ja ziskam vlasy pro potiebu salonu. Do té
doby zde pusobily pouze dvé firmy, které vlasy vykupo-
valy, ale za smésné nizkou cenu. To se mi podafilo zme-
nit a Dlouhovlaska ted” patff mezi lidry v urcovani cen.

Z Plzn¢ jste odesla podnikat do hlavniho mésta.
Tahlo mé to do centra déni, do Prahy. Nasla jsem si
sklepni prostor v Je¢né ulici a vybudovala tam maly
salon. V té dob¢ jsem pfestala jezdit za zakaznicemi
domt, ony zacaly jezdit za mnou. A postupné, jak

se rozrustala ma klientela, pfibyvala potieba dalsich
zaméstnancu i vétsich prostori. Postupné jsme se tedy
st¢hovali a pfijimali dalsi interni i externi zaméstnance,
az jsme na podzim 2017 otevieli velky salon v praz-
skych Stodulkach, na ktery jsem moc pysna.

S vasimi aspéchy pfisla i potfeba zacit pomahat?
Zacali se na mé obracet lidé, ¢asto po onkologické lécbe,
zdali bych pro né nevyrobila paruku ¢i neprodlouzila

znovu narustajici vlasy. Ovsem cena za vyrobu paruky
na zakazku ¢i ¢astka za prodlouzeni nenf uplné nizka.

A ¢im vic jsem o tom pfemyslela, tim mi pfislo ne-
myslitelnéjsi chtit po nékom, kdo si prosel tak silenou
nemoci, takovou ¢astku pozadovat. Takze jsem zacala
prodluzovat vlasy jen za symbolickou cenu a paruky vy-
rabét zdarma, nechtéla jsem vydélavat na né¢im utrpent.

Jak zacala vaSe spoluprace s Nada¢nim fondem
Sance onkoladkam?

Oslovila mne jeji feditelka Lenka Klasnova s tim, Ze se
na ni obratili rodi¢e jedné holcicky, ktera, kdyz uvidela
pofad o onkologicky nemocnych détech bez vlast, sama
si nechala ustfihnout culik a chtéla ho nemocnym détem
vénovat. Vzhledem k tomu, Ze podobnych kadefnictvi
moc nebylo, nasla si a oslovila pfimo nas. A najednou
jako by vse do sebe zapadlo. Hned jsem si fekla, ze mu-
sime vymyslet né¢jakou spolupraci a zacit pomahat.

Jak pfesné spoluprace probiha?

S nadac¢nim fondem jsme se dohodli, Ze nam bude posi-
lat vlasy, které jim lidé daruji. My pak zasilku zaeviduje-
me, pfeméfime a nadaci posleme ¢astku, ktera vypo-
vida vykupu, coz byva kolem dvaceti ¢i tficeti tisic za
jednu zasilku. Podobneé si uz lidé zvykli chodit k ndm
do salonu a vlasy darovat. Darované vlasy evidujeme
zcela zvlast’ a pouzivaji se pouze na paruky pro nemoc-
né. Jejich vyrobu financujeme z chodu salonu.

Kolik paruk jste jiZ vénovali?

Darovali jsem kolem padesati paruk. A zajemct je stile
mnoho, lidé neztracejf vlasy jen po onkologické lécbe,
ale také kvuli alopecii ¢i onemocnéni cystickou fibr6-
zou. Vsechny zajemce peclivé evidujeme a pevné veéfim,
ze vyhovime vSem. Jediny zadrhel spociva v rychlosti
vyroby paruk. Vlasenkafi stravi na vytvofeni jedné
paruky tfi az ¢tyfi tydny a tento proces se neda nijak
urychlit.
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